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SEXO, DIVORCIO Y MACHISMO
En torno a Gary Becker, Premio Nobel de Economia 1992

Jorge Ferndndez-Baca

RESUMEN

Gary Becker ha dedicado su vida a extender el campo de
aplicacién de la teorfa econdmica a todas las actividades del ser
humano. En su Tratado sobre la Familia, Becker estudia los
problemas de la discriminacidn sexual, la foligamia Yylamonoga-
mia, la eleccion de parejas, la demanda de hijos y el divorcio, desde
el punto de vista de la inversién en capital humano. Este es
posiblemente el trabajo que lo ha llevado a merecer el Premio
Nobel de Economfa ydel cual seofrece aquf un breve comentario.

ABSTRACT -

Gary Becker has devoted his life to extend the application

of economic theory to all human activities. In his Treatise on the
amily, Becker studies sexual discrimination, poligamy and
monogamy, the choosing of mates, the demand for children and
divorce, £rom the point of view of investing in human capital. It
was perhaps this study that earned him the Nobel Prize for
Economics. This article offers a fiew brief comment on this book.

"Todos lo estamos haciendo, pocos de nosotros
entendemos por qué lo estamos haciendo”
(Goethe).

1. Introduccién

Mas de una razén ha tenido la Acade-
mia de Ciencias de Suecia para conceder, por
segundo afno consecutivo, el Premio Nobel de
Economia a un microeconomista, curiosamen-
te también profesor de la Universidad de Chi-
cago'. Y es que tanto Gary Becker como el
anterior galardonado, Ronald Coase, se han
preocupado a lo largo de su vida profesional
por extender el andlisis econémico a todos los
campos de la actividad humana, contribuyen-
do a que la teoria econémica se convierta en el
area mas desarrollada de las ciencias sociales.

El trabajo de Coase ha permitido que el
ambito de aplicacion de la teoria econdmica se
extienda a campos como el derecho, la historia,
la ciencia politica y el andlisis de la burocracia,
entre otros, que tienen que ver con la interac-
cién entre grandes grupos. La obra de Becker,

en cambio, estd mas relacionada con otros cam-
pos de las ciencias sociales como la sicologia, la
antropologia y la demografia, que tratan sobre
el comportamiento individual y la interac-
cién entre grupos pequenos, especialmente la
familia.

Estosavances hansido posibles gracias
alinstrumento de anilisis mas poderoso que ha
encontrado el hombre en los dos tiltimos siglos,
que es la teoria de los precios.

El fundamento basico de la teoria de
los precios es que todos los individuos actian
racionalmente cuando tienen que optar ante
diferentes alternativas para satisfacer una de-
terminada necesidad, con una dotacién limita-
da de recursos. Una decision racional implica
la eleccion de aquella alternativa cuyos benefi-
cios superan a su costo de oportunidad, es de-
cir, a los beneficios que podrian alcanzarse con
las otras opciones.

Este principio se aplica a todas las de-
cisiones que tradicionalmente consideramos
como "econdmicas”, del estilo de qué marca de
leche vamos a comprar esta semana, cudntas
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manzanas vamos a consumir o cuanto vamos a
gastar en comer fuera de la casa. Pero no hay
razon para que este razonamiento no pueda ser
extendido a otras decisiones que generalmente
consideramos como "no econdmicas”, del estilo
de cuanto tiempo vamos a dedicar esta semana
a la familia y a los amigos, con qué chica que-
remos salir, cudnto vamos a gastar en cada
salida con ella, y si vale la pena prolongar esa
relacién.

En la medida en que este supuesto del
individuo maximizador permita explicar satis-
factoriamente cualquier tipo de decisiones, la
teoria de los precios se estaria convirtiendo en
una teoria general del comportamiento. De esta
manera, la economia quedaria elevada a la ca-
tegoria de madre de todas las ciencias sociales,
y todas las otras ramas como la sociologia, la
sicologia, la antropologia y la historia, tendrian
que redireccionar sus conceptosy su método de
analisis, en funcién delos principios de la teoria
de los precios. No es casualidad, por lo tanto,
que el libro mas famoso de Gary Becker lleve
justamente el nombre de Teoria de los Precios.

Un error comin entre los cientificos
sociales que no son economistas es el identificar
al "individuo racional" que postula la teoria
econémica, con una maquina fria y calculado-
ra, que sblo le preocupa calcular y comparar
costos y beneficios. Lo que realmente propone
el principio de racionalidad es que el individuo
es consciente de las consecuencias de sus posi-
bles decisiones, y las toma en cuenta al momen-
to de elegir.

Otro error frecuente es la creencia de
que una decision racional requiere de mucha
informacién y de procedimientos de calculo
que no estan al alcance de todos. La teoria de
los precios postula que la racionalidad es inhe-
rente al ser humano, lo que en otras palabras
significa que este comportamiento maximiza-
dor es totalmente inconsciente. Las personas
actian racionalmente, aun sin quererlo ni sa-
berlo. Como bien dice Becker, aun los locos son
racionales.

Para Becker la racionalidad no es ex-
clusiva del ser humano, sino que es una carac-
teristica de todo ser viviente. En su Tratadosobre
la Familia, el autor plantea que es posible que

las especies no humanas no maximicen del to-
doenel corto plazo. Pero, en el largo plazo, ellas
necesitan asegurar su sobrevivencia y para ello
maximizan la produccién de réplicas de sus
genes.

Empleando un razonamiento tipica-
mente Darwiniano, Becker sefiala que los
miembros de cada especie compiten entre si
para conseguir comida, pareja y otros recursos
escasos. Los mds fuertes, mas hdbiles y mds
atractivos son mds exitosos en la produccién y
crianza de descendientes porque pueden apro-
piarse de mas recursos (incluyendo parejas)
que los demas. Los rasgos que tienen mayor
éxito en la produ~cién de descendientes se
vuelven mas comunes en las siguientes genera-
ciones, de acuerdo con el principio de la selec-
cién natural.

Becker se plantea inmedia*amente la
pregunta de hasta qué punto estas fuerzas bio-
légicas, que son determinantes en las especies
no humanas, también lo son para el hombre.
Existe la tendencia generalizada a pensar que
el comportamiento del hombre, es decir, el con-
junto de sus gustos y preferencias, esta deter-
minado por factores predominantemente
calturales, rechazando de esta manera la im-
portancia de las fuerzas biolgicas. Sin embar-
g0, para Becker éste es un problema todavia no
resuelto puesto que significa ingresar en las
profundidades de los misterios del ser huma-
no.

Ello no significa, sin embargo, que to-
mando como dadas ciertas caracteristicas basi-
cas de las preferencias de las personas, no se
puedan obtener buenas explicaciones sobre sus
actividades cotidianas.

2. LaInversién en Capital Humano

Si en algo se diferencia la obra de Gary
Becker de la del resto de sus colegas con la
misma pneocupaciénz, es que todos sus aportes
giran alrededor de un sélo eje central que es la
teoria del capital humano, planteada original-
mente por Theodore Schultz.

Cuando a comienzos de la década del
60, en una Conferencia en la Universidad de
Chicago, Schultz afirmé que las personas te-
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nian una capacidad para producir, como cual-
quier bien capital, y que esta capacidad podia
ser incrementada en el curso del tiempo me-
diante inversiones eneducacién y capacitacién,
el grueso del piblico quedd escandalizado. A
Gary Becker esta idea no sdlo le pareci6 fasci-
nante, sino que decidi6 desarrollarla hasta sus
altimas consecuencias.

Los teéricos del capital humano plan-
tean que cada persona tiene un nivel dado de
conocimientos y habilidades, que determinan
su capacidad para producir y generar ingresos.
Estas habilidades y conocimientos no son un
dato estatico, sino que pueden ser incrementa-
dos en el curso del tiempo a través de la educa-
cién y el entrenamiento. Dichas mejoras, sin
embargo, no son gratuitas, sino que implican
un sacrificio en términos de bienes y de tiempo
que dejan de estar disponibles.

La decisién de invertir en capital hu-
mano no es distinta en esencia de la decisién de
invertir en cualquier otro bien de capital: la
inversion 6ptima a cualquier edad, se obtiene
cuando el beneficio marginal de un nivel edu-
cativo adicional deja de ser superior a su costo
marginal.

Este razonamiento permite entender
por qué las inversiones en capital humano tien-
den a decrecer con la edad: a una edad mas
madura quedan menos afios para recibir los
beneficios de la inversion, al mismo tiempo que
la inversién necesaria es mayor, dado que el
tiempo se hace més caro y mas escaso.

3. El Tratado sobre la Familia

Para Becker, este principio de la inver-
sién en capital humano puede ser utilizado
como una teoria general del comportamiento
de las personas, con el cual se podria explicar
todas las decisiones, aun las aparentemente
menos econdmicas como la eleccién de la pare-
ja, si la esposa debe trabajar o quedarse en el
hogar, cuantos hijos tener, o si vale la pena
permanecer casado. Estos son los temas que
Becker estudia en su Tratado sobre la Familia, que
es quizds su obra més importante. Veamos a
continuacién como es que él analiza algunas de
estas decisiones.

a. La Divisién del Trabajo entre el Hombre
y la Mujer

Este tema no es totalmente original,
dado que en 1884, Federico Engels, en un estu-
dio denominado EI Origen de la Familia, la Pro-
piedad y el Estado, realiz6 la primera
aproximacion econémicaa dicha problematica.
Tanto Becker como Engels coinciden en sefalar
que las précticas sociales respecto al matrimo-
nio y los hijos no son simplemente el producto
de creencias o tradiciones morales o religiosas,
como comiinmente se cree, sino que son el
resultado de las condiciones materiales de pro-
duccién. El matrimonio y la herencia son insti-
tuciones que nacen como consecuencia de la
aparicion de la propiedad privada, y de la ne-
cesidad de asegurarse que los frutos del tra-
bajo de una persona se transfieran a los
descendientes.

Engels, sin embargo, no tuvo la suerte
de contar con todo el instrumental de la teoria
de los precios, por lo que en varias ocasiones
tuvo que forzar el anélisis y caer en el simplis-
mo de la "lucha de clases". Asi, por ejemplo,
para explicar por qué las mujeres se han dedi-
cado en casi todas las sociedades a través de los
tiempos, a la crianza de los hijos y otras tareas
domésticas, Engels simplemente sefiala lo que
en algin momento de la historia fue "la gran
derrota histérica del sexo femenino en todo el
mundo". Como dice Engels:

"La mujer se vio degradada, convert-
ida en la servidora, en la esclava de la lujuria
del hombre, en un simple instrumento de re-
produccion”.

Para Becker, sin embargo, detrds de
esta divisién aparentemente injusta del traba-
jo entre los sexos, existe una racionalidad eco-
némica. Veamos cual es la explicacién que €l
ofrece:

Consideremos una familia compuesta
por individuos racionales, donde cada uno tra-
ta de maximizarla cantidad de bienes consumi-
dos. Para obtener los bienes que necesitan
consumir, los individuos tienen que recurrir al
mercado y también al hogar. Asi, por ejemplo,
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para alimentarse no basta con comprar comida
en el mercado, sino que hay que prepararla y
servirla. Esto significa que para que una familia
satisfaga todas sus necesidades, es indispensa-
ble que parte del tiempo de sus miembros se
dedique a trabajar en el mercado, para conse-
guir dinero, y el resto se dedique al trabajo en
el hogar.

En un mercado de matrimonios efi-
ciente, donde el hombre y la mujer son intrin-
secamente iguales, cada uno recibiria el mismo
porcentaje de la produccién del hogar. En con-
secuencia, cada miembro estaria interesado en
maximizar la produccién (o sea, el consumo de
bienes) dentro del hogar, lo que en otras pala-
bras significa determinar una asignacion efi-
ciente del tiempo de trabajo de cada uno entre
el mercado y el hogar.

Si todos los miembros del hogar fueran
igual de eficientes en los dos tipos de trabajo, la
distribucién del tiempo seria indiferente. Cada
uno dedicaria parte de su tiempo a trabajar en
el mercado y el resto en el hogar. La falta de
especializacién no afectaria a la eficiencia del
hogar puesto que el tiempo de un miembro de
la familia dedicado a una actividad seria un
sustituto perfecto del tiempo del otro miembro.

Pero, si ambos tuvieran ventajas com-
parativas distintas, cada uno se especializaria
en aquella actividad donde es mas eficiente, de
tal manera que la produccién del hogar sea la
mayor posible. Estoes lo que de alguna manera
ha venido sucediendo en casi todas las socieda-
des a través de la historia, al menos hasta hace
poco tiempo.

Y es que, mientras que el hombre
completa su contribucién bioldgica a la pro-
duccién de hijos con la fecundacién del 6vulo
femenino, la mujer controla el resto del pro-
ceso reproductivo: ella aloja y alimenta al
feto, alumbra al nifno y suele alimentarlo con
su propia leche. Por esta razon ella se siente
bioloégicamente mas comprometida con el ni-
fio y estd dispuesta a gastar mas tiempo y
energia para asegurarse que su "inversion
biolégica" valga la pena. Por otro lado, la
mujer tiene la ventaja de que puede cuidary
alimentar a los hijos mas grandes mientras
que estd produciendo hijos adicionales, en

lugar de hacerlo cuando est4 trabajando en el
mercado.

Estas diferencias bioldgicas en las ven-
tajas comparativas permiten entender, en pri-
mer lugar, por qué los hogares suelen tener
personas de ambos sexos, es decir, por qué son
raros los hogares homosexuales. Asimismo,
por qué las mujeres han tendido a especializar-
se al trabajo en el hogar.

Bajo el principio de que existen dos
tipos de capital humano, uno especializado en
el trabajo en el mercado y el otro en el hogar,
esta especializacién supone también un sesgo
en la inversién en capital humano, que suele
comenzar incluso cuando los individuos son
muy pequenos. Pese a que algunas nifias pue-
den tener ventajas comparativas para el trabajo
en el mercado, lo mas probable es que, la falta
de informacién de los padres sobre las habili-
dades de su hija, los induzca a educarla para el
trabajo hogarerio.

Las mujeres suelen recibir salarios mas
bajos que el hombre en el mercado, debido a
que generalmente ellas han invertido menos en
capital humano orientado al mercado. En los
paises subdesarrollados las mujeres suelen te-
ner menos afios de estudio, lo que agrava las
diferencias en las tasas salariales.

La naturaleza de esta forma de division
del trabajo ha determinado que los hombres
tengan mayor habilidad para contraer matri-
monio con varias mujeres, ya sea simultinea-
mente, a través de la poligenia (un hombre con
varias esposas), 0 secuencialmente, a través del
divorcio y el abandono. En consecuencia, las
leyes matrimoniales han tendido a proteger a
las mujeres contra el divorcio, el abandono y
otros tratos injustos. Asi por ejemplo, la ley
musulmana estipula que todas las esposas de
un hombre poligamo deben recibir el mismo
trato, y que el precio de la dote sea devuelto
cuando el esposo rompe el vinculomatrimonial
sin justificacion. El contrato matrimonial judio
(la ketuba) establece los montos que deben re-
cibir las esposas en caso de divorcio o viudez.

Debe remarcarse que estas conclusio-
nes dependen de las condiciones del mercado,
especialmente de las posibilidades de empleo
de la mujer en el hogar, y del costo de sustituie
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total o parcialmente en el mercado los servicios
que brinda el hogar. Asi, por ejemplo, en las
sociedades industrializadas donde la producti-
vidad del trabajo de las mujeres fuera del hogar
es alta, y donde es relativamente barato susti-
tuir el trabajo hogarefio con el empleo de arte-
factos electrodomésticos y comidas
semi-preparadas, la divisioén del trabajo tradi-
cional deja de ser eficiente.

b. LaPoligamia y la Monogamia

La teoria de los precios plantea que
para todo bien susceptible de ser intercambia-
do por otros existe un mercado. Becker sostie-
ne, por lo tanto, que si el matrimonio es un bien
porel cual uno esta dispuestoa gastar recursos,
no hay razén para que no exista un mercado
matrimonial, donde las personas muestran sus
talentos. Dicho mercado, sinembargo, noestan
explicito o visible como el tipico "bazar orien-
tal" o mercado ambulatorio, sino que es mucho
masindirecto o sutil. Las personas suelen apro-
vechar la existencia de instituciones como las
universidades, las iglesias y los clubes, para
contactarse con posibles parejas y elegir la que
mas se aproxima a sus preferencias.

La monogamia es una prictica comiin
en la mayoria de las sociedades de hoy en dia.
Menos del 10% de la poblacién mundial vive
actualmente en sociedades poligamicas. Se sue-
le atribuir esta tendencia a la influencia cultural
del cristianismo y de los movimientos feminis-
tas, que se ha visto plasmada en leyes que en
casi todos los paises proscriben la poligamia.
Sin embargo, como bien sefiala Becker, es facil
prohibir lo que casi nadie practica. Y es que
habrian razones econémicas que han reducido
la deseabilidad de tener mas de un conyuge al
mismo tiempo.

Es l6gico suponer que una persona de-
cide casarse sélocuandoel matrimonio permite
mejorar el consumo de bienes y servicios que
obtendria permaneciendo soltera. Este "benefi-
cio adicional" que ofrece el matrimonio deter-
mina la méxima cantidad de recursos que uno
estd dispuesto a ofrecer para conseguir una
pareja.

Dado que la poligenia ha sido mucho
mds frecuente en la historia que la poliandria,
veamos cdmo es que cada hombre determina-
ria el nimero 6ptimo de esposas.

Desde el punto de vista del hombre, la
curva de "demanda por esposas" esta determi-
nada por el maximo gasto que un individuo
estaria dispuesto a realizar para obtener una
esposa adicional.

Si las ventajas que ofrece el hogar son
vistas como un proceso productivo donde el
insumo variable son las esposas, deberia apli-
carse la ley de los rendimientos marginales de-
crecientes. Es decir, a medida que aumenta el
nimero de esposasla contribucién marginal de
cada una de ellas va decreciendo, dado que el
nimero de hombres permanece fijo, o sea igual
a uno. Y es que, en efecto, el tiempo que uno
puede dedicar a cada esposa, y disfrutar de los
placeres conyugales, tiene que disminuir nece-
sariamente a medida que aumenta el niimero
de esposas. No es extrafio, por lo tanto, que el
nimero promedio de hijos por esposa de un
hombre poligamo tienda a decrecer a medida
que aumenta el niimero de esposas.

Dado que el beneficio de una esposa
adicional es decreciente, la curva de demanda
por esposas tiene necesariamente una pendien-
te negativa. La curva de oferta de esposas de-
pende a su vez de los beneficios que cada una
de ellas obtiene del matrimonio. Si todas las
mujeres fueran iguales esta funcién serfa per-
fectamente eldstica (totalmente horizontal)
hasta el punto donde se agota el nimero de
mujeres disponibles.

El equilibrio en un mercado matrimo-
nial poligdmico eficiente no requiere que se
casen todos los hombre y todas las mujeres,
sino simplemente que el nimero de mujeres
que quieren casarse se iguale con la demanda
por esposas.

Una conclusién interesante es que la
prohibicion de la poligenia reduciria el bienes-
tar de las mujeres. Ello en la medida en que la
restriccion de la posibilidad de tener mas de
una esposa reduce el niimero de mujeres casa-
das, y por lo tanto, habrian menos mujeres
disfrutando los beneficios del matrimonio.
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Porotrolado, silos hombres se diferen-
cian en riqueza, ocupacion, experiencia y otras
particularidades, sus funciones de demanda se-
ran distintas. Unos tomarédn varias esposas,
otros s6lo una y el resto ninguna.

En una sociedad donde el niimero de
hombres y de mujeres es idéntico, la poligenia
seria un reflejo de grandes desigualdadesenlas
funciones de demanda, puesto que algunos
hombres "inferiores” (usando la terminologia
de Becker) tendrian que resignarse a permane-
cer solteros.

En lugares como Maiduguri y Nigeria
ciertos signos de riqueza, como la presencia de
un pozo de agua en la casa permiten que un
hombre tenga mdis esposas que otros con la
misma edad, educacién, tribu y otras variables
constantes.

Algunos hombres no pueden casarse
porque los beneficios adicionales que él puede
lograr con sus potenciales esposas son inferio-
res a los que otros hombres obtendrian con las
mismas mujeres. Dicho de otra manera, ellos no
pueden gastar tantos recursos como otros, mas
ricos o mejor dotados, en conseguir esposas.

Es obvio que el tiempo que un hombre
poligamo puede dedicara cada mujerdisminu-
ye a medida que aumenta el ntimero de espo-
sas. Uno podria preguntarse entonces por qué
la esposa de un hombre poligamo no preferiria
estar casada con un hombre mondgamo que le
puede dedicar mas tiempo. Sin embargo, la
respuesta estaria en una frase pintoresca de
George Bernard Shaw: "el instinto maternal
conduce a la mujer a preferir la décima parte de
un hombre de primera clase a la posesion ex-
clusiva de uno de tercera clase". Es decir, las
mujeres pueden encontrar preferible el com-
partir solo parte del tiempo de un "hombre
exitoso", en vez de la dedicacion exclusiva de
un hombre fracasado.

En las sociedades modernas la poligamia
se suele dar en una forma "disfrazada.” Con este
nombre Becker se refiere al casoen que la eficiencia
de las mujeres difiere. En este caso, un hombre
"superior” puede sustituir un determinado niime-
ro de mujeres inferiores (de baja productividad)
con una sola mujer superior, es decir, con mayor
educacién y habilidades que el promedio.

c. El Matrimonio y el Divorcio

EI50% de los matrimonios en Estados
Unidos termina en divorcio. En el Peru, algu-
nas estadisticas sefialan que este porcentaje es
del orden del 30%, pero con tendencia a au-
mentar.

(Por qué se divorcian las parejas? Para
Becker éste es un caso tipico de informacion
imperfecta e incertidumbre.

Los participantes en el mercado matri-
monial tienen informacién limitada sobre la
utilidad que esperan obtener con sus potencia-
les parejas. Si el costo de buscar otra pareja
estando casado fuera tan barato como estando
soltero, y silos matrimonios pudieran terminar
sin costo significativo, las personas se casarian
con la primera pareja razonable que encuen-
tren, sabiendo que de todas maneras estan ga-
nando, aun si dicho matrimonio no fuera el
6ptimo. Ellas seguirian buscando nuevas pare-
jas potenciales estando casadas, y se divorcia-
rian si encuentran una mejor oportunidad de
matrimonio.

Sin embargo, el matrimonio limita las
posibilidades de frecuentar personas solteras
del sexo opuesto y el rompimiento del vinculo
matrimonial suele ser costoso (debido a los hi-
jos y alas otras inversiones producto del matri-
monio). Por esta razén las personas no suelen
casarse con la primera pareja razonable, sino
que buscarian saber més sobre ellas, al mismo
tiempo que siguen buscando una mejor alter-
nativa.

Dadoel tiempo, esfuerzo y otros recur-
sos costosos que implica dicha biisqueda, y
dadoquela postergacion del matrimonio redu-
ce el valor esperado de los beneficios futuros,
una persona racional decide casarse cuando el
beneficio marginal de seguir buscando deja de
ser superior al costo marginal de la basqueda.

Dicha biisqueda, como ya se ha sefiala-
do anteriormente, toma diversas formas inclu-
yendo los gastos del enamoramiento, en
apariencia personal, fiestas, citas, misas, escue-
las, bares y departamentos de solteros. Asimis-
mo, las personas realizan un intercambio
intensivo de curriculum vitae que describen
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los logros personales y los antecedentes fami-
liares.

Si los participantes en el mercado ma-
trimonial tuviesen informacién completa sobre
el futuro, el divorcio seria una respuesta antici-
pada a una demandapor variedad, o a cambios
tipicos del ciclo de vida en los rasgos de las
personas. La mayor parte de los divorcios ten-
dria lugar entonces después de muchos afos de
matrimonio, debido a que los rasgos cambian
gradualmente. Los hechos, sin embargo, sugie-
ren lo contrario: el 40% de los divorcios en
Estados Unidos ocurre antes del quinto afio de
matrimonio, y la separacién precede general-
mente al divorcio por un lapso de uno o dos
anos.

Becker sugiere que esto ocurre debido
al problema de informacion imperfecta en el
mercado matrimonial y a la acumulacién de
mejor informacién durante el matrimonio.

Los principales determinantes de des-
contento y divorcio, no suelen ser los mismos
determinantes del "bienestar conyugal™: varia-
bles como la educacién, la edad, apariencia

fisica suelen ser conocidos de antemano. La
rapida acumulacién de informacion en los pri-
meros afios del matrimonio explica por qué es
mds probable un divorcio temprano que uno
tardio. Las tasas de divorcio son mds altas en
los primeros afios y luego caen drasticamente
en los afios posteriores.

Otra razén de por qué los divorcios
tardios son mucho menos frecuentes es que el
"capital acumulado” se hace mas valioso si el
matrimonio permanece intacto. Los nifios pe-
queifios son el principal ejemplo.

Si el divorcio acarrea un estigma, las
personas divorciadas se pueden volver a casar
s6lo en condiciones menos favorables que en
los primeros matrimonios. Este factor podria
desincentivar la decisién de divorciarse.

Otros temas como la biisqueda de pa-
reja, la demanda de hijos y la movilidad inter-
generacional, también han sido tratados con
lujo de detalles en el Tratado sobre la Familia, el
lector interesado en el tema puede remitirse a
este libro, que se encuentra disponible en cas-
tellano en el mercado.

N\
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ARTICULOS

NOTAS

1.  Enrealidad éste ha sido el tercer afio que un
profesor de la Universidad de Chicago recibe
el Premio Nobel de Economia, puesto que
Merton Miller fue galardonado en 1990. Sin
embargo, el trabajo de Miller esta circunscrito
exclusivamente al campo de las finanzas.

2. Podemos mencionar a Armen Alchian, Geor-
ge Akerlof, Donald McCloskey, James Bucha-
nan, Gordon Tullock y Richard Mackenzie,
entre los mas importantes.

REFERENCIAS

Becker, Gary S. "An Economic Analysis of Fer-
tility". En: Demographic and Economic
Change in Developed Countries, 1960.

. "Irrational Behaviour and Economic
Theory". En: Journal of Political Eco-
nomy, 70 (1), 1962, pp. 1-13.

. Human Capital, Columbia University
Press, New York, (traducido al caste-
llano por Alianza Editorial), 1964.

."A Theory of the Allocation of Time". En:
Economic Journal, 75 (299), 1965, pp.
493-517.

. The Economics of Discrimination, The Uni-
versity of Chicago Press, 1971.

. Economic Theory, Alfred Knopf Inc., New
York (traducido al castellano por el
Fondo de Cultura Econdémica, 1977),
1971.

. "A Theory of Marriage: Part I". En: Jour-
nal of Political Economy, 81 (4), 1973, pp.
813-846.

."A Theory of Marriage: PartII". En: Jour-
nal of Political Economy, 82 (2, pt.2),
1974a, pp. S11-526.

. "A Theory of Social Interactions". En:
Journal of Political Economy, 82(6),
1974b, pp. 1063-1093.

. "Altruism, Egoism and Genetical Fit-
ness". En: Journal of Economic Literature,
14 (3), 1976a, pp. 817-826.

. The Economic Approach to Human Be-
havior, The University of Chicago Press,
1976b.

."Privacy and Malfeasance: A Comment".
En: Journal of Legal Studies, 9 (4), 1980,
pp- 823-826.

. A Treatise on the Family, Harvard Univer-

sity Press, Cambridge, Massachusetts,
1981.

Becker, Gary S., y Barry R. Chiswick. "Educa-
tion and the Distribution of Earnings".
En: American Economic Review 56 (2),
1966, pp. 358-369.

Becker, Gary S. y Gregg Lewis, H. "On the
Interaction Between the Quantity and
the Quality of Children". En: Journal of
Political Economy 81 (12, pt.2), 1973, pp.
$279-5288.

Becker, Gary S., Elizabeth M. Landes y Robert
T Michael. "An Economic Analysis of
Marital Instability". En: Journal of Poli-
tical Economy 85 (6), 1977, pp. 1141-
1187.

Becker, Gary S., y Niegel Tomes. "An Equili-
brium Theory of the Distribution of
Income and Intergenerational Mobi-
lity". En: Journal of Political Econonty 87
(6), 1979, pp. 1153-1189.

Becker, Gary S., y Robert J. Barro. "A Reformu-
lation of the Economic Theory of Ferti-
lity. En: Quarterly Journal of Economics
103 (2), 1988, pp. 1-25.

Becker, Gary S., Kevin M. Murphy y Robert
Tamura. "Human Capital, Fertility and
Economic Growth". En: Journal of Poli-
tical Economy 98 (5, pt.2), 1990, pp. S12-
$37.

McKenzie Richard B., y Gordon Tullock. Mo-
dern Political Economy, McGraw-Hill
Book Company, New York, 1978.

McGraw-Hill Book Company, New York, 1978.



